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| Servizi di comunicazione disponibili
N Y
PRE-EVENTO
* Invio di comunicazioni personalizzate (DEM) secondo le esigenze dell’azienda al
nostro DB di contatti profilati (Allegati 1 e 3)

* Call center per attivita di recall sul target di riferimento finalizzata alla
partecipazione all’evento

POST-EVENTO

* Invio di comunicazioni personalizzate (DEM) di “follow-up” dell’evento al nostro DB
di contatti profilati (Allegati 1 e 3) con possibilita di inviare o scaricare gli atti
dell’evento o white paper

* Call center per attivita di recall sui partecipanti all’evento

ADVERTISING
* Promozione dell’azienda attraverso banner, bottoni, news o business case
all'interno delle nostre testate digitali ICT4Executive e Wireless4lnnovation
(Allegato 2)
* Segnalazione di eventi nelle nostre testate digitali ICT4Executive e
Wireless4lnnovation (Allegato 2)
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L’Offerta Smau Business 2010/ 1

Offerta Comunicazione

* Invio pre o post evento di 1 comunicazione personalizzata (DEM) secondo le
esigenze dell’azienda al nostro DB di contatti profilati o relative estrazioni
(Allegati 1 e 3)

Prezzo riservato agli Espositori Smau = 1.600 € (+ iva)
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L’Offerta Smau Business 2010 / 2

Offerta Advertising

* Promozione dell’azienda all’interno delle nostre testate digitali ICT4Executive e
Wireless4lnnovation attraverso

* 1leaderboard in 2 delle nostre testate digitali verticali a scelta (Allegato 1)
nel periodo di riferimento

oppure

* 1 bottone + 1 news (o0 1 business case) in 2 delle nostre testate digitali
verticali a scelta (Allegato 1) nel periodo di riferimento

Prezzo riservato agli Espositori Smau = 1.600 € (+ iva)
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ALLEGATO 1 - Il Database DEM (Direct eMail Marketing)

= 80000 contatti profilati
= Oltre 33000 fra manager e decisori aziendali
= 3200 riferimenti di Top ClIO o Responsabili dei Sistemi Informativi
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FUNZIONE

ICT Sistemi Informativi 28,2%
Commerciale/Business Development 14,5%
MarketingZ/Comunicazione 11,7%
Amministrazione/Finanza/Controllo 7%
Logistica/Supply Chain 5,9%
Produzione/Operations 5,7%
Ricerca e Sviluppo 4,9%
Acquisti 4,7%
Risorse umane/Organizzazione 1,8%
Altro 15,6%

MANSIONE AZIENDALE

Presidente/AD/DG

Dirigente/Responsabile Funzionale o di Divisione
Quadro/Funzionario

Impiegato

Consulente/Libero Professionista
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26,1%
13,2%

20%
19,8%

Professore/Ricercatore/ Dottorando 2,6%
Altro 10,4%
SETTORE

1T 46,3%
Pubblica amministrazione 8,6%0
Servizi 8%
Manufacturing & process 8%
Largo Consumo 7,5%
Telco 6%0
Bancario e Assicurativo 1,9%
Altro 10,4%




ICT4Executive (www.ict4executive.it ) & un progetto editoriale

che affronta i temi piu attuali e rilevanti per specifiche
community di Executive cui si indirizza. Il progetto si articola in
una serie di testate digitali verticali quindicinali (attualmente

quattro):

= ICT4elnvoice

= |CT4SupplyChain
= ICT4Enterprise2.0
= [CT4Health
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ALLEGATO 2 - Le testate digitali

W4i - Wireless4innovation (www.wireless4innovation.it) &
I"'unico progetto editoriale italiano focalizzato sulle soluzioni
a supporto del business basate sulle tecnologie Mobile &
Wireless, dalla rete cellulare al Wi-Fi, dall’'RFId al GPS.
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http://www.wireless4innovation.it/�
http://www.ict4executive.it/�
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Manufacturing & Process 16%

PA & Utilities 16% T ——

SUNARRESTABILE!

Bancario/Assicurativo

Studi Professionali

Consulenza di Direzione 6%

ALLEGATO 3 — | Database delle testate verticali

53.000 contatti unici

SETTORE

IT 33%

Manufacturing & Process 16%

Servizi 13%

Largo consumo

32.000 contatti unici

FUNZIONE

MarketingZ/Comunicazione 17%
Logistica/Supply Chain 10%
Acquisti 6%
Amministrazione/Finanza/Controllo 3%
Altro 11%

MANSIONE AZIENDALE

Presidente/AD/DG 3%
Dirigente/Responsabile Funzionale o di Divisione 21%
Quadro/Funzionario 26%
Impiegato 15%
Consulente/Libero Professionista 13%
Professore/Ricercatore/Dottorando 4%

Altro 18%

4.500 contatti unici

ICT/Health

11%
8%

6%

5%

11%

RUOLO

Direttore Generale 18,85%
Direttore Amministrativo 16,08%
Responsabile Settore e altre funzioni aziendali 6,81%
Direttore Unita Operative 5,10%
ICT Executives 4,30%
Referenti Regionali e Assessori alla Salute 0,98%

n Consulenti e Risorse esterne 0,68%




Per informazioni
e

Mara Perego
mara.perego@ict4executive.it
T. 3394222190

Gabriele Tedesco
gabriele.tedesco@ict4executive.it
T. 3477971575
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